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Introduccion al Evento

I “EL MARKETING DIGITAL OFRECE BENEFICIOS EXCEPCIONALES A LAS EMPRESAS Y
EMPRENDEDORES QUE LO IMPLEMENTEN DE FORMA EFICIENTE”.

Un evento sin precedentes que esclarece y propone alternativas de vanguardia y tecnologia
expuestas por lideres del ambito. La mercadotecnia por internet es altamente rentable,
ofrece muchas ventajas Unicas que la publicidad tradicional no puede igualar, asi como
herramientas de alto impacto y desempefio que desarrollaran un verdadero vinculo entre su
Emprendimiento y sus futuros clientes.

Objetivos

1. Descubrir los nuevos canales de publicidad digital para Pymes y aprender a usar las
herramientas digitales que pueden ayudar de manera efectiva en la generacion de
prospectos altamente interesados en sus productos y servicios.

2. Implementar procesos de seguimiento con estrategias CRM altamente efectivas con su
equipo de marketing y ventas que le permitan alcanzar las metas de ingresos.

Beneficios

Conocer y aplicar las diferentes técnicas del Mercadeo Digital.

Aprender el uso de las tecnologias CRM para el Incremento efectivo de Ventas.
Dar a su Empresa o Negocio ventajas sobre su competencia.

Reducir sus costos de publicidad a la vez que mejora sus resultados.
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Metodologia

Las sesiones son altamente educativas y seran presentadas de una forma amena y
amigable de tal forma que los asistentes tengan herramientas y estrategias que puedan
implementar de forma inmediata, con apoyo de material y analisis de experiencias, con el
fin de promover una actitud de conocimiento estratégico en torno a la propia experiencia de
cada proyecto.

Dirigido a:

Propietarios, emprendedores, directores, académicos, coordinadores y profesionales de las
areas de comunicacién, marketing, publicidad, relaciones publicas y personal de apoyo y
contacto de pequefios y medianos proyectos de Negocios. Que quieran expandir su vision
del Marketing Digital, las tendencias del mismo y saber cdmo las nuevas tecnologias pueden
ayudarnos en el crecimiento de sus proyectos.

Presentado por:
Google ADS Consultor

ERASMO ORTIZ

CED. QUALITHN AGERCY LLE . MEXICO
Experiencia: 15 Afios

Especialista en Marketing Digital con 15 afios
de experiencia implementando estrategias de
marketing digital para importantes
instituciones de Mexico y Latinoamerica.
Consultor certificado por Google v Salesforce
ha participado en diversos congresos de 1M con

gmpresas como Google, Facebook v Doppler.


mailto:info@empresariodigital.co

Informes: info@empresariodigital.co Tel: 310 525 6235 | 4

Programa y Contenidos

08:00 - 12:30 PRIMERA SESION:

Introduccion:

Bienvenida y objetivos del curso.
Actividad: Registro de participantes en una plataforma de aprendizaje colaborativo.
Entendiendo a los clientes en el 2024

Unidad 1: Estrategia Integral para la Generacion de Clientes y Ventas

Analisis de la Estrategia Integral

Identificacidén y segmentacion de tu publico objetivo.

Actividad: Taller de creacidn de Buyer Personas usando herramientas digitales.
Andlisis de Tendencias y Definicién de Metas

Actividad: Definicion de objetivos SMART para campaias individuales.

Unidad 2: Instalacion de Herramientas

Configuracion de Google Chrome, Google ADS, Google Analytics y WebMaster Tools
Actividad: Configuracion en tiempo real en los PC de los participantes.
Configuracion de Landing Page y Escenarios Persuasivos

Actividad: Creacién de una Pagina Web usando la plataforma de WordPress
Configuracion de conversiones y seguimiento en Google Analytics.

Actividad: Implementacién practica de seguimiento de conversiones.

Verificacion y optimizacion de configuraciones.

Actividad: Prueba y ajuste de sistemas configurados.

Receso - Coffee Break (10:00 - 10:15)

Unidad 3: Generacion de Prospectos Altamente Interesados con MD

Cémo Implementar Estrategias de Marketing Digital

Conceptos basicos y avanzados del tipo de campaiias.

Actividad: Creacion de campaia de Google Search.

Actividad: Creacién de Campanas con Google Display.

Actividad: Creacion de Campanas con FB ADS.

Actividad: Creacién de Campanas con Pinterest ADS.

Actividad: Implementacién de estrategias econdmicas en campanas reales.
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Unidad 4: Procesos de Conversion

Principios del disefio web centrado en conversiones.
Actividad: Analisis y mejora de sitios web existentes.
Herramientas y técnicas para optimizar la conversion.
Actividad: Uso de herramientas de optimizacién en sitios web.
Medicién y Seguimiento con Analytics

Coémo medir y analizar el rendimiento de tus campafias.
Actividad: Analisis de conversiones Google Analytics.

Unidad 5: Estrategias de ventas con CRM

¢Qué es el CRM y por qué Implementar en su Negocio?
Introduccion a los sistemas CRM.

Actividad: Configuracion basica de un sistema CRM.
Andlisis de la Estrategia CRM

Como integrar CRM en tu estrategia de marketing.
Actividad: Creacién de una estrategia CRM personalizada.
CRM como Herramienta para Incrementar las Ventas
Actividad: Implementacion de tacticas CRM en tu negocio.

Unidad 6: Analisis de Casos de Exito

Diseno de la Estrategia

Mineria de Datos y Analisis de Resultados

Como utilizar datos para mejorar el rendimiento.
Mineria de Datos y Andlisis de Resultados

Cierre y Despedida (12:30 PM)

NOTA: Este temario estd disefiado para ser completamente prdctico, permitiendo a los
participantes trabajar en sus propias campafias y estrategias durante el curso. Cada unidad
incluye actividades hands-on para que puedan aplicar inmediatamente.
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Fecha y Sede:

30 de Agosto 2024 (Linea)
31 de Agosto (Presencial)
8:30 am - 12:30 pm

Cl 37 #79-38, Laureles - Estadio,
Medellin, Antioquia

Teléfono: 310-525-6235

Incluye:

Acceso Curso Practico

Presentaciones PDF

Acceso a Membresia con Videos de apoyo
Acceso a todas las tutorias en Linea
Coffee Break Continuo

Herramientas Premium &
Software Valorados en
$1,000 Dolares

Hospedaje Web - 1 afio (Valorado $100)
Astra Pro Addon (Valorado $79)

Elemento Pro Page Builder ( Valorado $300)
Zoho CRM - Cuenta Premium (Valorado $600)
Instalacion de Landing Page (Valorado $150)
Social Chat Pro (Valorado $50)

Si usted requiere informacion sobre servicios adicionales.

Por favor contactenos a los Siguientes Medios:
WhatsApp: 310 525 6235

Email: info@empresariodigital.org

Web: www.empresariodigital.com
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Estaremos encantados de brindar asesoria al respecto.

COSTOS:

PRECIO REGULAR
$197,000 Cop

OPCIONES DE PAGO

Banco: Bancolombia
CTA. #6132-1110-04
Ahorros

PATROCINADO POR:

EMPRESARIO DIGITAL ORG. Google
SEDE:

Cl 37 #79-381, Laureles - Estadio, Medellin, I a r t I | e r

Medellin, Antioquia, Teléfono: - 310 525 6235
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